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EL ZAPADOR DIGITAL

¿QUE ES  UN PLAN DE MARKETING?



La página Web es la versión del negocio o empresa en Internet, al igual que tenemos una sede física donde recibimos a
nuestros clientes, exponemos nuestros productos y servicios o damos atención personalizada, la página web es la extensión
de la empresa en la red. Es por tanto muy importante que este actualizada y represente perfectamente a la marca. 

Pagina Web



Una vez que tenemos nuestra empresa en internet con la imagen adecuada, actual, moderna y atractiva, lo siguiente al igual
que en una empresa real es atraer clientes. Para ello en la vida real tenemos varias vías, e igualmente en internet. En una
empresa real buscaríamos una buena ubicación que haga que muchos potenciales clientes pasen por delante de nuestro
negocio. En internet hacemos lo mismo a través de Google Maps. Google Maps esta creado para dar al usuario resultados lo
más cercanos posible a la ubicación real del usuario. Es por ello que es muy importante estar bien ubicado.

Google Maps



El posicionamiento en Google seria como estar ubicado en un centro comercial donde hay muchos negocios similares al
nuestro, nuestra ubicación, imagen, y letreros serán fundamentales para destacar sobre el resto de la competencia. Esto
mismo sería el posicionamiento en Google, cuando se haga una búsqueda de un servicio que ofrecemos deberíamos
aparecer lo más arriba posible, cuanto más arriba más posibilidades de venta.

Google Posicionamiento



Hay una opción para subir en los resultados de búsqueda, ocupando los huecos que deja
Google para la publicidad de pago, de esta forma nos garantizamos aparecer en las primeras
posiciones de términos de búsqueda interesantes para nosotros. “Zapaterías en”
“Restaurantes para menú del día” “Empresas de instalación de…” “Abogados de divorcios”.

Google Adwords



El blog es una forma de generar un buen
posicionamiento, Google valora mucho los contenidos
interesantes de los blogs, es una fórmula para
posicionar muy bien en palabras complicadas o
difíciles. Para ello tenemos que generar contenidos de
interés, novedosos, informativos y atractivos.

Blog



En el mundo virtual un negocio que funciona bien
tiene que generar nuevos clientes gracias al boca a
boca, a la recomendación de nuestros clientes. 

En el mundo virtual es vital tener por un lado una
página web que ayude a nuestros "mejores
comerciales" a vendernos, y por otro lado tenemos las
redes sociales que son el boca a boca virtual. 

En las redes sociales nuestros clientes hablaran de
nosotros, nos recomendaran y nos venderán a nuevos
clientes. Pero en las redes tenemos la ocasión de
"forzar" esa recomendación con campañas de
publicidad pagadas.

Redes Sociales



¿EN QUE REDES

ESTAR?

En estos momentos hay infinidad de redes sociales en la red , es muy

importante elegir bien en que redes queremos tener presencia como

empresa en función de la capacidad que tenemos para generar contenidos

o donde esta nuestro potencial cliente . 

LA ELECCION



Esta red social ha ganado fuerza
en los últimos años, ideal para

buenas fotos y sobre todo si
nuestro público es menor de 35

años. 

Instagram Red social mayoritariamente
femenina, posiciona muy bien en

Google, genera mucho trafico web,
los usuarios de esta red social
están mas predispuestos a la

compra online que otras
plataformas, lo cual la hace ideal
para promocionar tiendas online.




Pinterest

Facebook la red social número 1 a nivel
mundial, ideal para todo tipo de

contenidos, generadora de tráfico web,
con un público mayoritariamente

mayor de 35 años.

Facebook



LinkedIn es una red social
totalmente profesional, ideal para

empresas que venden a otras
empresas o profesionales de

servicios. Tiene una publicidad que
puede discriminar por cargos y por

tamaños de empresas.



Linkedin

Red social china que explosiono
durante la pandemia, generador de
contenidos cortos y divertidos que
ha calado profundamente entre la

gente joven primero y los mas
mayores después. Esta red social
genera miles de visualizaciones.






Tik Tok

Twitter es una red social muy polivalente, ideal para
gente joven, para empresas y para generar noticias de
forma rápida. Única red social que nos permite atacar
a las cuentas de la competencia, o hacer publicidad a

los usuarios fans de un programa o serie de televisión.

Twitter



Poderosa red social de Google que en estos momentos
ha llegado a eclipsar a medios de comunicación

tradicionales de gran peso. Ideal para videos largos de
gran contenido, entrevistas, videos demostrativos,

recetas, ejemplos….





Youtube



ROBERTO MENÉNDEZ, DIRECTOR DE LA FERIA DEL
EMPLEO EN LA ERA DIGITAL

Las empresas que no se adapten a
la actual era digital van a perder
miles de euros e incluso puede ser
que desaparezcan.

HA LLEGADO LA HORA DE
DIGITALIZAR LAS EMPRESAS



CONSISTE EN HACER UN RASTREO DE TU EMPRESA
EN INTERNET, Y SABIENDO LAS NECESIDADES DE
TU EMPRESA REALIZAR UN INFORME DE
SITUACIÓN ACTUAL Y MARGEN DE MEJORA.

¿Qué es una auditoria digital? 

¿TE GUSTARÍA QUE REALIZÁRAMOS
UNA AUDITORIA DIGITAL
TOTALMENTE GRATIS  A TU EMPRESA?


